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Nachhaltige Digitalisierung
als Chance fur den
Schweizer Getrankehandel

ASG KONGRESS, INTERLAKEN
14. SEPTEMBER 2021
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ZU MEINER PERSON

Paccal Homberger

GeschaftsfUhrer DIGITALDRINK AG

2017 -2019 Leiter Operations
DIGITALDRINK AG

2070 -2077 Commercial Reporting Manager
Coca-Cola HBC Schweiz

Werdegang

Master of Advances Studies in Data Science, ZHAW
Ausbildung Bachelor of Science in IT, ZHAW
Lehre als Applikationsentwickler

35 jahrig aus Buchs ZH

Personliches Verheiratet, 2 Kinder
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DIGITALISIERUNG?
JAS HATTEN WIR DOGH SGHON..



Who led the digital transformation of
your company?

A) CEO
B) CTO
C) COVID-19



ETWAS THEORIE VOR DER PRAXIS




Windows 365
Medienbrluche

I\\/Ihrtt:.elle Fax To
eetings Mail
Manuelle
Arbeit

4><>
Horizontale Digitalisierung

Cloud
Speicher Home-
o Office
Ineffizienz

IP Fehleranfallig
Telefonie

H E N
Vertikale Digitalisierung
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WAS IST DIGITALISIERUNG?

Digitalisierung ist ...
keine Revolution, sondern eine Evolution.
keine Frage des ob, sondern des wie und wann.
keine «Strofzgi», sondern eine Chance.
kein IT-Projekt, sondern betrifft alle und ist niemals abgeschlossen.

kein Solo-Projekt, sondern Team-Work.
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"’@ Wer glaubt, abgeschottet die Digitalisierung — «~ .
wy T 7 #. meistern zukénnen, wird es in einer vernetzten o
Cr Welt schwer'haben. ks g

Vernetzung schliesst den/Wettbewerb mit ein.

— Peter Bartels, GL Mitglied PwC

@y AWN =

‘;;-."_..:xkl‘ R\
» of B el AR "
S R sN

. ! ~ o
———— R Ry
= =] .




KEINE DIGITALISIERUNG
UM DER DIGITALISIERUNG WILLEN



Wenn sie einen scheiss
Prozess digitalisieren,
halben Sie einen scheiss
digitalen Prozess!

- Thorsten Dirks, CEO von Telefdnica DE




Produzenten

= Ca. 500 Produzenten (Wasser,
Sussgetranke, Safte, etc.),
davon 50 Grossere

= Ca. 17500 Brauereien,
davon 50 Grossere
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Zahlen von Statista, Gastro Suisse, Bund und Angaben von Produzenten
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On-Trade Betriebe
= Ca. 23’000 Gastro-Betriebe, davon

|.-.|“| 27'000 unabhéngig
= Ca. 14’000 weitere On-Trade
Betriebe, wie Take-Aways, Bar’s,
Firmen, Freizeitlokale, Events, etc.
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Grossisten

= Ca. 300 Getranke-Grossisten

= Ein-Mann Betriebe bis zu Uberregionalen
Unternehmen mit mehreren Standorten
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INDIREKTE BELIEFERUNG IM ON-TRADE MARKT
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Gastronomie

Vorteile & Starken

Effiziente Verteilung
Selbststandig & Unabhangig
Handling Mehrweg-Gebinde
Lokal verankert
Sortimentsvielfalt

Immer in Ihrer Nahe

Herausforderungen

O O O O

Unterschiedliche Ansprechpersonen
Wenig Standardisierung

Manuelle Prozesse

Medienbrlche
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Grosste Abdeckung Effiziente Logistik

Umfangreichstes

) Kundennahe
Sortiment

Potenziale
entfesseln






DIGITALISIERUNGS-ROADMAP

2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024

1 Daten-Management

2 Market-Insights

3 Prozess-Management

4 Business-Applikationen
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DIGITALISIERUNGS-ROADMAP

2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024

1 Daten-Management
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ZENTRALES DATEN-MANAGEMENT

Produzent B Digital Industry Network

Branchen-Nachrichten

Produzent C

Artikel-Stammdaten

a Produzent A Aktionen
1

Preise

Handler

Absatzdaten

Produzent D

Produzent E
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DIGITALISIERUNGS-ROADMAP

2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024

1 Daten-Management
2 Market-Insights
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DIGITALGIDDRINK

Swiss eBusiness Platform

NATIONALE BUSINESSPLATTFORM FUR DEN GETRANKEMARKT SCHWEIZ. MIT UNSERER
PRODUKTEN UND SYSTEMLOSUNGEN VEREINFACHEN WIRWUNSEREN KUNDEN DAS HA
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EINZIGARTIGE ON-TRADE INSIGHTS

Marktanalysen

mm
Marktanalyse; s
«Mineralwasser» DR

Analyse du marché: S - . H
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«L'eau minérale »
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DIGITALISIERUNGS-ROADMAP

2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024

1 Daten-Management

2 Market-Insights

3 Prozess-Management
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BESTELL-
WAHNSINN?



RUCKVERGUTUNGS-
HORROR?




DIGITALISIERUNGS-ROADMAP

2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024

1 Daten-Management

2 Market-Insights

3 Prozess-Management

4 Business-Applikationen
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DD SHOP Modernes und integriertes B2B-Shop System

CHURCH

Modernes Shop-System
Zentrale Weiterentwicklung

Einfache Bestellung

SCHURCH
GETRANKE

Community Projekt

SCHURCH
GETRANKE
ROTHENBURG

Mineralwasser mit CO2 Schweiz

Responsive Design

T=|25 %

i | ot T Kunden-Feedback:
«den Shop den Sie entwickelt

haben finde ich super, und sehr
einfach in der Bedienung.»

Element #: 21828

Harass

. Valser Naturelle 50cl Car
FOCUSWATER Orange & Drachenfrucht Revive 50cl Car x12 > x24
Element #: 10450 RS T o)

Element #: 21850
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DD SALES Integrierte Verkaufskandle zum Horeka-Kunden

GROSSISTEN HOREKA-KUNDEN

[ -
Web-Shop
ERP-System Sortiment
(z.B. I-AG, Inteco, Storfinger) @
: @
6\

Sortiment Sales-App
Sortiment @\
. DD MIDDLEWARE . i I

ERP- / Kassen-
System

Online
Marktplatz

Sortiment
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BELIEFERUNG NATIONALER GASTRO-KETTEN

Gastro-Kette

()

Verhandlung
Preise, Konditionen,
Ruckvergutung, Sortimente, etc.

SWISS::DRINK

beim Kunden e lokal und nah
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Fakturierung & Rickvergitung

Statistiken Statistiken
Gastro-
Betrieb
nn /if

Gastro- u |

Betrieb
Regionaler

/ﬁ\ Bestellung %\ é !!l Grossist
({11} -
\ik |'_'|'-'| ﬁ A‘/Regionaler

Ware Gast.ro— Grossist
Regionaler Betrieb

Grossist JDRINK

Bestellung



Gemeinsam Win-Win-Win schaffen

Produzenten "

v' Starkes Grossisten-Netz E Gastronomen

v Kurze Lieferwege ' v Beratung & Lieferung aus

v’ Effiziente Feinverteilung einer Hand

v' Markt-Transparenz v’ Zugang grosstes Getranke-
Sortiment

v' Regionaler Lieferant
v’ Starke Preis-/Leistung

Grossisten
v' Starkung im Markt v:
v’ Effizienzsteigerung
v’ Zugang zu neuen Kunden



VERPASSEN SIE NIGHT DEN ANSCHLUSS




lhr Verbundeter
In Sachen Digitalisierung
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DIGITALDRINK AG, REGENSDORF
WWW.DIGITALDRINK.CH



